BANKU FINANSEJUMA
NOSLEPUMI

10 faktori, kas iz8kir JA vai NE tavam kreditam

Uzzini, kapec 80% atteikumu ir paredzami un ka Tu vari palielinat savas
izredzes vel pirms pieteikuma.
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KAPEC?
Pedejo gadu laika esam palidz€jusi simtiem uznemumiem piesaistit finansejumu,

sadarbojoties ar 40+ finansu iestadem un izvértejot 100+ dazadus produktus.

Galvena atklasme - uznémeéji visbiezak sanem atteikumus nevis tapec, ka vinu bizness
ir slikts, bet gan tapéc, ka vini nezina banku ieksejos kritérijus un to, kas reali ietekme
[emumu, ka ari nemaina neko pirms pieteikSanas.

Sis dokuments atklaj 10 bitiskakos faktorus, kurus bankas vienmér parbauda, ka ari 5
bonusa noslepumus, kas biezi izSkir pozitivu vai negativu atbildi.
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FINANSETAJI NEKOZ

LAUZAM MITUS

Bankas ir reguletas komercinstitlcijas, kas pasas izvélas, ar kadiem klientiem stradat.
Tas ir mits, ka banka nedrikst atteikt konta atvérsanu vai kreditu - tai nav pienakuma
pienemt katru klientu, ka ari skaidrot atteikuma iemeslus.
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TieSi tapat ka Tu vari atteikties sadarboties ar klientu, ar banka var pienemt komercialu
[emumu bez paskaidrojumiem.

BANKU NOSLEPUMS

Neskatoties uz noslepumiem ko tev atklajam, bankam ari ir savi noslepumi. Piemeram,
bankam nav pienakuma 1pasi informét Tevi par iespéju refinansét esosos kreditus. Ta ir
Tava atbildiba saprast tirgus piedavajumus un meklét izdevigakos risinajumus.

LATVIJA IR NAUDA

Latvijas finan$u sektora naudas pietiek. Sobrid uznémumiem jau izsniegti krediti par 4,6
miljardiem eiro, un banku kapitals |auj triskarsot So apjomu. Rezultats: Uznémeéjiem
Latvija ir pieejami 13,8 miljardi EUR.

Secinajums: Nauda nav probléma - galvenais ir sagatavotiba un atbilstiba banku
kriterijiem.
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TOP 10 LIETAS,
KO BANKAS SKATAS

1. NODROSINAJUMS UN LTV (LOAN-TO-VALUE)

Bankas galvenais princips

Uznemejam vienmeér jabut gatavam riskét ar savu naudu, un banka vienmer iet otra,
sniedzot finanséjumu tikai tad, kad redz, ka uznemejs pats iegulda un uznemas risku.

Nodrosinajums ir pirmais, ko banka parbauda, jo tas ir droSibas spilvens gadijuma, ja
projekts neizdodas.
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Kas var but nodrosSinajums?

o Nekustamais ipasums: Zemes gabals, attistams projekts, dzivojamais vai
komercialais 1pasums;

e Kustama manta: lekartas, transportlidzekli, razoSanas lnijas;
e Citi aktivi: PreCu krajumi, finansu instrumenti, depoziti;

e Saistito uznémumu akfivi: IpaSumi vai resursi citos ar uznéméju saistitos
uznemumos;

e Privatie aktivi: Tev piederoSs nekustamais 1pasums vai citi vertigi aktivi.
Noslépumi par nodroSinajumiem:

e Banka grib but pirma uz nodrosinajumu: 90% gadijumu bankas nevélas otras
hipotékas vai papildus komerckilas no citam finansu iestadem.

e LTV (Loan-to-Value) 30-70%: Pat ja ipasuma tirgus vertejums ir 1 miljons,
banka iek$€ji to diskontés un biezi aizdos 600-700 tukstoSus vai pat mazak.

e Ipasuma kvalitate, lokacija un likviditate:
o Analtiki nepienem klienta subjektivo sajutu par ipasuma vertibu;
o Banka vienmér modele sliktako scenariju: cik atri un par kadu cenu
Tpasumu varetu realizet, ja klients nespeés pildit saistibas;
o Lokacija, tirgus pieprasijums un objekta stavoklis butiski ietekme, cik
vertiga banka uzskata Kilu.
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e Bankas analitiku piesardziba nav personiska: Tas nav tapec, ka kads
analitikis ir negativi noskanots vai neuzticas uznémejam. Bankas ir regulétas
iestades, kuram ir jaspé€j izstradat likvidacijas planu un modelét situaciju, kas
notiek, ja klients vairs nemaksa.

Padoms uznemejam:

e |zverte visus pieejamos nodrosinajumus - ari tos, kas atrodas citos saistitos
uznemumos;

e Parbaudi, vai pamatlidzekli ir iegramatoti, vai ir aktuali vértéjumi un vai kads
aktivs nav jau ieKilats;

® Apzinies, ka banka skatas ne tikai uz nodrosinajuma vertibu, bet arn uz to, cik
viegli to varés pardot.
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2. IENEMUMI UN NAUDAS PLUSMA

Neatkarigi no nodrosinajuma, banka vienmeér grib redzet, ka ienémumi var nosegt
kredita maksajumus. Sis faktors banku sektora ir tikpat svarigs ka nodroginajums.
Nebanku finansétaji nereti skatas tikai uz Kilu, tacu bankas analizé realu naudas
plusmu.

Ko banka verte?

o lenemumu stabilitati un regularitati: Bankas interese realais apgrozijums,
nevis tikai izrakstitie rekini. Vinas skatas, cik naudas faktiski ienak konta, cik
stabila un prognozejama ir Si plusma;

o Klientu maksatspéeju un maksajumu disciplinu;
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e Klientu profilu: Bankas méedz parbaudit klientu uznémumus - to registracijas
datumus, tirgus reputaciju, riskus. Ja visi klienti ir nesen registréti ofSoros, tas
rada aizdomas;

e Klientu geografiju un tirgus risku: Vai klienti ir tikai lokali, vai ir ari starptautiska
diversifikacija;

e Valsts sektora darijumu ipatnibas: Parlieku liela atkariba no valsts
pasutijumiem nav vienmer priekSrociba, jo maksajumi var but leni;

e Jaunu klientu plusmu un tirgus pievienosanu;

e Apdrosinasanas izmantosanu: Ja Tu apdroSini darijjumus, tas ir pozitivs
signals.

Noslepumi par ienemumiem un naudas plusmu:

e DSCR (Debt Service Coverage Ratio): Vidé€jais droSais limenis ir DSCR =
1.2-1.3, bet tas atkarigs no nozares. Ja DSCR < 1, kredita iespé€jas ir niecigas -
pat ar labu nodroSinajumui;

e Bankas skatas uz 2 gadu vesturi, nebankas - uz 6 menesiem: Bankas analizé
pagatni, tagadni un prognoze nakotni, vertejot naudas plusmas dinamiku;

e Stabilitate > hokeja nuja: Bankam nepatik nerealas prognozes ar peksnu
izravienu. Labak uzradit nelielu, bet stabili pieaugosu naudas pliusmu;

e Banka pati rekina Tavu spéeju atmaksat kreditu: Pat ja Tu nosuti prognozes,
banka tas diskontés un uzliks savus koeficientus. Bankieris daudz labak saprot
naudas plusmu, neka uznémejam nereti Skiet;

e Bankas sniedz majienus: Biezi vien banka tieSi pasaka, kas jauzlabo:

pieméram, jamaina tirgus regions, jaattista jauni klienti, jauzlabo produkta
dizains vai razoSanas kvalitate. Ja 10 bankas Tev saka vienu un to pasu - laiks
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rikoties, nevis meklét vel 11. banku;

e Laiks un darbs atmaksajas: Ja Tu pielago biznesa modeli, diversifice klientus,
uzlabo produktus un péc gada atkal ej uz banku, tas vienmer rada daudz labaku
iespaidu.

Padomi uznemejam:
e Sagatavo konservativu, bet skaidru naudas pliusmas prognozi;

e Uzraugi klientu maksatspéju un laicigi identifice vajas vietas;

e Diversificé ienemumu avotus, lai bankai paraditu, ka Tavs bizness nav atkarigs
no viena pasutijuma;

e Klausies banku komentaros - tie ir ka bezmaksas konsultacija, kas parada, ko
vajadzetu uzlabot, lai nakamaja reizé sanemtu finansejumu.
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3. PASU KAPITALS UN IPASNIEKU IESAISTE

Bankas domasanas veids ir vienkarss: ja pats uznémeéjs nav gatavs riskét ar savu
naudu, tad ar bankai nav pamata uznemties risku. Skin in the game - ipasnieka
personigais ieguldijums projekta ir viens no galvenajiem signaliem, ka uznémejs tic
savam projektam un ir gatavs uznemties atbildibu.

Banka vérte ne tikai pasu kapitala apmeéru, bet ari ta kvalitati, izcelsmi un struktdru.
Tiek skatits, vai ieguldijums ir reala nauda, vai tikai uz papira kapitala pieaugums.

Noslepumi par pasu kapitalu:

e Banka sagaida, ka pirmo soli veic uznémejs: Naudai, ko ieguldi projekta,
jabut realai naudai, nevis tikai aktivu Kilai. Pieméram, nekustamo 1paSumu
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attistibas projektos zemes gabals parasti neskaitas ka pasu nauda. Bankai vajag
redzet brivu kapitalu.

e Papira kapitals nav vienads ar nopelnitu kapitalu: Ja pasu kapitals ir
palielinats ar aiznemtu naudu, bankas to uztver daudz piesardzigak neka, ja tas
ir uzkrats no pelnas.

e 20-30% noteikums: Bankas bieZi grib redzét, ka uzneéméjs finansé vismaz
20-30% no projekta summas. Tas parada, ka vins ir patiesi motivéts.

e Kapitalizacija un subordinacija: Ja ipasnieks aizdod naudu savam
uznémumam, dazreiz ir iesp€jams So aizdevumu kapitalizeét vai subordinét par
labu bankai, kas tiek uzskatits par pasu kapitalu. Padoms: Neskrien to darit
uzreiz - apspried ar banku, vai §ads solis tieSam palielinas finanséjuma iespéjas.

e Aktivu parvertesana: Pasu kapitalu var palielinat ari ar aktivu parvertésanu,
1pasi, ja uznémumam ir vertigi, bet nepietiekami noverteti aktivi (piemeram,
nekustamie Tpasumi).

e Bilances sakartosana: Debitoru norakstiSana, amortizacijas optimizacija,
pelnas/zaudéjumu korekcijas - viss likuma ietvaros var ietekmét to, ka banka
uztver uznémuma finansu veselibu.

e Pelna ir obligats signals: Pat ja pelna ir minimala, labak gada parskata radit
+1000 € neka -1000 €. Bankas atceras zimi (+ vai -), nevis tikai ciparu.

e Operativie dati > papira bilance: Bankas skatas uz realo konta izdruku, nevis
tikai bilances un P/Z atskaiti. Tas izmanto specializétas analizes programmas,
kas atklaj patieso naudas plismu.

e Slepti konti = slikts signals: Ja uznémumam ir vairaki konti, labak sutit pilnu

informaciju. Slepjot kontus, tiek zaudéta uzticiba un agrak vai velak tas tiks
atklats.
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Padomi uznemejam:

e Parbaudi savu pasu kapitala strukturu. Ja tas ir parak zems, apsver iesp€jas
palielinat kapitalu ar reinvestétu pelnu, aktivu parvértéSanu vai ipasnieka
ieguldijumiem.

e Ja bankas norada uz vajajam vietam - klausies! Més biezi redzam, ka bankas
burtiski pasaka, kas jadara, lai nakamreiz pieteikums butu veiksmigs: jamaina
tirgus, jaattista jauni produkti, japaplasina klientu baze.

e Atvel laiku uzlabojumiem. Pat ja tas prasa gadu, maini biznesa modeli,

diversificé klientus, uzlabo produktus, un péc tam atgriezies pie bankas. Tas
vienmer rada labu iespaidu.
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4. PROJEKTS, MERKIS UN VIZIJA

Bankas meklé klientus, kuri doma ilgtermina. Tas velas sadarboties ar inovativiem,
ambicioziem un augoSiem uznémeéjiem, kuri saprot, ko dara un kurp dodas. Banka
skatas uz uznemuma nakotni ne tikai ka uz vienu kredita danjumu, ta vélas redzet
ilgtermina attiecibu potencialu.

Kapec?
Jo banka pelna ne tikai uz kredita procentiem, bet ari uz ilgtermina sadarbibu:

e papildu aizdevumiem un produktu piedavajumiem
e darbinieku kontiem, kreditkartéem, lizingiem
e uznémuma finansSu parvaldibas pakalpojumiem
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Tapéc banka vélas izveléties klientus, kas attistisies un bus ilgtermina interesanti. Ta
nav ieintereseta vienas dienas darnjumos, jo parak daudz resursu tiek izteréts klientam,
kurs pazudis péc 3 ménesSiem.

Ko banka verte projekta?

e Kapec projekts ir nepiecieSams? Skaidrs un racionals pamatojums: pieméram,
Saules panelu uzstadiSana samazinas izmaksas par 30% gada.

e Projekta izmaksas un ROI: Cik maksa projekts, cik laika tas atmaksasies un
kads bus realais ieguvums?

e Sagatavotibas pakape: Vai ir uztaisits detalizéts plans, sazinati piegadataji,
izstradata izmaksu tame, izvertéts tirgus?

e Vizija un merkis: Banka vélas saprast: Ko Sis projekts dos uznémuma attistibai
nakamajos 1-3 gados?

Noslepumi par projektu un viziju:

e Bankam patik skaidriba un cipari: Skaisti stasti bez skaitliem neko nenozime.
Tev jaspej konkreti paradit, ko projekts dos, cik tas maksas un ka tas
atmaksasies.

e Banka nevélas finanset ugunsgrekus: Ja projekts paredz segt nodok|u
paradus, atdot kadu privatu aizdevumu vai atrisinat juridiskas problémas, banka
klUs piesardziga. Ja finans€jums tiek izmantots $adu bedru aizlapiSanai,
aizdevuma summa bus mazaka, procentu likme - augstaka, un bus stingraki
nosacijumi (kovinanti).

e Projekta sagatavotiba = uzticamibas indikators: Ja projekts ir slikti

sagatavots vai parak visparigs, banka secina, ka uznemeéjs nav nopietni
noskanots. Jo labak viss izplanots, jo lielaka iesp€ja sanemt finansejumu.
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e Inovativi projekti + stabila baze: Banka grib redzet gan izaugsmi, gan droSibu.
Idealais klients ir tas, kur§ nak ar ambiciozu, bet pamatotu attistibas planu.

Padomi uznemejam:
e Skaidri formulé projekta merki: Kapéc Tu to dari, ko tas dos, kads ir plans?

e Radi ciparus un faktus, ne tikai stastu. Bankam patik skaitli: izmaksu aprekini,
ROI, atmaksasanas termins.

e Nedodies uz banku ar nepabeigtu ideju. Jo labak sagatavotos projektu, jo
lielakas iespéjas sanemt finansejumu.

e Ja projekts ir ugunsgreka dzeésana, apsver, vai to var risinat ar citiem resursiem,
jo banka Sados gadijumos bus |oti konservativa
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5. CILVEKI UN VADIBAS KOMANDA

Bankas finanse cilvekus, nevis tikai projektus. Aksioma ir vienkarsa: ja uzneémejs
prot pelnit naudu sev, ving nopelnis ari bankai. Bankas atbalsta stabilus un ambiciozus
uznemejus, kuri ir kartigi saimnieki, prot parvaldit biznesu, gut pelnu un domat par
izaugsmi.

Ja uznemeéjs demonstré sakartotu biznesu, skaidru redzejumu un konsekventu spéju
radit naudu, banka redz vinu ka droSu partneri un ir gatava sniegt papildus finansejumu
izaugsmei.
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Ko banka verte cilvekos?

e Ipasdnieka reputaciju: Vai vinam ir laba vésture, vai nav negafivu ierakstu (piem.,
kaveti krediti, tiesvedibas)?

e Saistitos biznesus: Ja uznemeéjam ir vairakas kompanijas, banka skatas:
o Vai katra biznesa ir spéciga parvaldibas komanda?
o Vai uznémejs neparslogo sevi, nepieversot uzmanibu konkretajam
projektam?

e Vadibas kapacitati: Vai komanda sp€j nodrosinat ikdienas vadibu un izpildit
stratégiju?

¢ Ipasnieku struktiiru: Banka parbauda, vai nav riskantu akcionaru (PEP -
politiski eksponétas personas, AML saraksti, reputacijas riski).

Noslepumi par komandas izvertésanu:

e Bankas dara detektiva darbu: Tiek parbauditi visi pieejamie resursi:
o leksgjie banku registri un starpbanku informacija
o Kreditu informacijas birojs (KIB)
o Publiskas datubazes (Lursoft, Firmas.lv)
o Google, zinu arhivi, socialie tikli

e AML (Anti-Money Laundering) un risku parbaude: Pat neliels enas faktors
(pieméram, 20% akcionars ar aizdomigu reputaciju) var radit papildu jautajumus
vai kavejumus.

e Vadibas kvalitate = drosiba bankai: Ja ipasnieks pats parak izklied€jas starp

projektiem un nav komandas, kas nodrosina ikdienas vadibu, bankas riska
novertejums butiski palielinas.
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e Visi iepriekSejie punkti (nodroSinajums, ienémumi, kapitals, projekts) patiesiba
ir tieS§s atspogulojums vadibas spé&jam. Ja Sie punkti ir kartiba, tas nozime, ka
Tpasnieks un vadiba labi prot parvaldit biznesu.

Padomi uznemejam:

e lzcel komandas speku. Sagatavo isu profilu par 1pasnieku un vadibu ar
pieredzes faktiem, sasniegumiem un konkretam lomam.

e Sakarto akcionaru strukturu un AML dokumentus. Ja ir riska personas,
skaidri paskaidro situaciju un lomu uznemuma.

e Ja Tev ir vairaki biznesi, paradi sistemu. Paskaidro, ka tiek nodroSinata
parvaldiba katra uznémuma, lai banka redzetu, ka nevienam projektam netrukst

uzmanibas.

o Klausies bankas jautajumos - tie biezi norada uz vajajam vietam.
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6. FINANSU HIGIENA UN RISKU PARVALDIBA

Banka verte, cik profesionali un caurspidigi uznemums parvalda savas finanses. Pat
lieliski ien€émumi un nodro$inajums nepalidzes, ja finansu dokumenti ir haotiski vai nav
uzticami. Finansu higieéna bankam ir viens no galvenajiem indikatoriem, vai uznémums
ir nopietns partneris.

Ko banka skatas?
e Gramatvedibas kvalitati: Vai uznémumam ir stabils gramatvedibas process,

profesionals gramatvedis vai arpakalpojums? Cik biezi mainas gramatvedis?
Biezas izmainas signalizé par nestabilitati vai iespejamiem riskiem.
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e Auditetus gada parskatus: Ja uznemumam ir audits, tas bankai ir pozitivs
signals, ka finanSu dati ir parbauditi un uzticami.

e Dokumentu nodosanas disciplinu: Vai gada parskats un nodoklu deklaracijas
tiek iesniegtas laicigi? Katra kavéSanas rada jautajumus par uznémuma
disciplinu.

o Reakcijas atrumu un datu gatavibu: Ja banka prasa atSifrejumus un uznéméjs
tos var uzreiz nosutit, tas rada kartibu. Ja jasaka gaidiet nedé|u, tas signalize, ka
gramatvediba nav sakartota un operativie dati nav uzticami.

e Naudas atlikumus kontos: Banka skatas, vai uznémumam vienmer ir brivie
ldzekli konta - ideali 5-10% no apgrozijuma. Ja konts pastavigi iziet uz nulli, tas
tiek uztverts ka zems droSibas spilvens pret krizém.

Noslepumi par finansu higienu un riskiem:

e Operativas bilances patiesums ir kritiski svarigs: Ja operativie dati
neatspogulo realitati, bankai ir neiespejami pienemt pamatotu lemumu.

o Kontu analize notiek dzili: Bankas izmanto programmas, kas analize naudas
plusmas, klientu un piegadataju maksajumus, darijjumu regularitati un riskus.

o Naudas rezerves = uzticamiba: Uznemumam, kur$ vienmeér saglaba rezervi
konta, banka pieskir lielaku uzticibu. Tas parada, ka vadiba doma uz prieksu.

e Dokumentu kavesana ir sarkanais karogs: Ja dokumenti netiek iesniegti atri
un kartigi, bankas bieZi uzskata, ka iekSa ir problemas vai neatbilstibas.

Padomi uznemejam:

e Parliecinies, ka finansu dati ir uzreiz pieejami. Sagatavo atsifrejumus,
bilances un P/Z parskatus ta, lai tos var nosutit bez kavéSanas.
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e Strada ar profesionalu gramatvedi vai piesaisti auditoru. Tas palielina
uzticamibu bankas acis.

e Uzturi rezerves konta. Mégini turét 5-10% no apgrozijuma ka drosibas
spilvenu.

e Neiztukso kontu lidz nullei. Banka redz, ja ienakosa nauda uzreiz tiek aizsutita
prom, un tas samazina finans€juma iespe€jas.

© 2025 Oferta Finance. Sis materials ir aizsargats ar autortiesibam. Kop&$ana un izplati§ana bez rakstiskas atlaujas ir aizliegta.



@ OFERTA FINANCE 24/41

7. TIRGUS UN INDUSTRIJAS RISKS

Banka vérté ne tikai uznémumu, bet ari nozari un regionu, kura Tu strada. Pat stabils un
pelnu nesoss uzneémumes var sanemt atteikumu tikai tapéc, ka banka ir sasniegusi
ieksejo limitéjoSo griestu konkréta nozaré vai regiona.

Dazreiz Sos limitus uznémeji pat nejut - menedzeris sola ja, bus kredits, bet komiteja
pienem Iemumu atteikt tieSi 8i limita del. Bankas par Sadiem iekSejiem ierobezojumiem
nekad publiski neruna.
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Ko banka analize tirgu un industrija?

e Nozares stabilitati un limitus: Katrai bankai ir noteikts maksimalais apjoms, ko
ta vélas finanséet noteikta nozare (piem., buvnieciba, lauksaimnieciba). Ja limits ir
sashiegts, banka klUst loti piesardziga vai pilniba atsakas no jauniem klientiem
Saja sektora.

e Politiskos un geopolitiskos riskus: Ja uznémums eksporté uz karstajiem
regioniem (piem., tuvu karadarbibas zonam vai politiski nestabilam valstim),
banka vai nu paaugstinas procentu likmes, vai atteiks finansejumu.

e Regulativos riskus: Nozare, kura sagaidami jauni likumi, kvotas vai nodoklu
izmainas, tiek verteta ar lielaku piesardzibu.

e Geografisko ekspoziciju: Pat ja uznémumam ir stabils bizness, ja klientu baze ir
saistita ar riska valstim (piem., Krievija, Baltkrievija), finans€jums var tikt atteikts
vai pieskirts uz stingrakiem noteikumiem.

Noslepumi par tirgus risku:

e Limitu efekts: Atteikuma iemesls var nebut tavs bizness, bet gan bankas iekséja
politika - ja banka jau ir finansejusi pietiekami daudz klientu no Sis nozares, ta
atsakas, lai nesamazinatu portfela kvalitati.

e Regionala politika: DaZreiz bankas nepienem maksajumus no noteiktam
valstim vai sadarbibas partneriem - tas saistits ar AML un reputacijas risku.

e Makroekonomiskas tendences: Kars, sankcijas, globalas piegades kedes - visi
Sie faktori var piespiedu karta slegt durvis noteiktiem darijumiem.

Padomi uznemejam:

e Diversifice klientu tirgus. Neatkarigi no ta, cik labs ir bizness, nedriksti but
pilniba atkarigs no vienas riska geografijas vai nozares
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e Doma strategiski par valsts juridisko vidi. Ja Latvijas bankas nefinansé
noteiktus darijumus, iesp€jams, ir vérts izskatit mates uznémuma atvérsanu cita
valsti (piem., Polija, Vacija), kur banku politika ir elastigaka

e Parbaudi, vai Tavi klienti ir balto sarakstu valstis. Ja Tev ir maksajumi no
aizdomigiem regioniem, parskati sadarbibas modeli vai maksajumu kanalus
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8. MAKSAJUMU DISCIPLINA

Nauda ir par uzticibu. Bankas pastav jau tukstosiem gadu, un viss finanSu sektors
balstas uz uzticibu - cilveki tic, ka nauda konta ir droSa, ka kreditkarte darbosies, un ka
parskaitijums notiks, nospiezot pogu. TieSi tapat banka skatas uz Tevi: Vai més varam
Tev uzticeties?

Viens no galvenajiem raditajiem, pec ka banka mera uzticibu, ir Tava maksajumu
disciplina - ka Tu izturies pret savam saistibam.
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Ko banka verté maksajumu disciplina?

e Attieksmi pret esosajiem kreditoriem: Ja Tu kavé maksajumus citam finansu
iestadem, tas ir signals: Tu kavesi art mums. Bankas |oti sarga savu reputaciju
starp ekosistemas braliem un masam - citiem aizdevejiem.

e Kreditvesturi un KIB ierakstus: Pat nelielas summas (piem., nemaksats 15 €
stavvietas sods) var paradities Kreditu informacijas biroja, radot negativu
signalu.

e Attiecibas ar VID: VID var nobloket kontu atri, un banka to redz ka augstu risku.
Ja VID redz, ka Tu maksa aizdevumus sev ka ipasniekam, bet nemaksa
nodoklus, tas ir |oti slikts signals.

e Piegadataju un partneru maksajumus: Banka skatas, vai Tu ievéro principu
soli = dari. Ja kave maksajumus piegadatajiem, tas nozime, ka Tev trukst finansu
disciplinas.

e Naudas izmantosanas logiku: Ja redz, ka Tu pérc sev jaunu auto, bet
neapmaksa piegadatajus vai VID, tas bankai skaidri parada prioritates un ta nav
biznesa ilgtermina attistiba.

Noslepumi par maksajumu disciplinu:

e Maksajumu kultura parada cienu pret ekosistéemu: Banka verte, vai Tu spégji
sadarboties ar visiem - piegadatajiem, VID, citam bankam. Ja tur ir problémas,
bls problemas ar ar finansétajiem.

e Mazas lietas rada lielu iespaidu: Pat 60 € soda parads vai 300 € tiesvediba
liecina par Tavu attieksmi un var radit negativu iespaidu.

e Labak strukturet problemas, neka sléept tas: Ja rodas grutibas, pazino,

restrukturize, paraksti vienosanos. Tas ir daudz labak neka klusét un gaidit X
dienu, kad parads nav samaksats.
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e Bankas skatas, kur nauda aiziet: Ja redz, ka ipasnieks regulari parskaita
naudu sev, bet VID vai piegadataji paliek rinda, tas ir sarkanais karogs.

Padomi uznemejam:

e Parskati savus paradus un mazas saistibas. Samaksa visu, kas atstaj melnu
pleki kreditveésture, pat ja summa ir neliela.

e Uzturi dialogu ar VID un piegadatajiem. Ja nevar samaksat laicigi, vienojies
par grafiku. Tas vienmeér ir labak neka ignorét problemu.

e Doma par prioritatem. Pardoma, ka izskatisies tavs finanSu modelis bankas
acis - ja prioritate ir jauna masina, bet nav apmaksati rekini, banka uzskatis Tevi

par riskantu klientu.

e Skaties uz maksajumu disciplinu ka uz reputacijas valutu. Ta parada, vai Tevi
var uzskafit par uzticamu partneri.
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9. STEIDZAMIBA UN SAGATAVOTIBA

Bankas vélas redzet, ka uznemejs plano un progrese, nevis skrien pedeja bridi dzest
ugunsgrekus. Ja pieteikums ir haotisks vai nak pedé&ja minute, tas automatiski liecina,
ka uznémejs neparvalda savas finanses proakitivi.

Bankai ir svarigi redzet, ka no pirmas sarunas lidz pédejam vertéSanas posmam
uznémums uzrada uzlabojumus. Piemeram:

e ja banka péc 2-3 meneSiem pieprasa operativos datus, redzams, ka rezultati
uzlabojas, tas ir spécigs signals par uznémuma stabilitati un potencialu;

e ja datiir tadi pasi vai sliktaki, tas liecina par stagnaciju vai risku.

© 2025 Oferta Finance. Sis materials ir aizsargats ar autortiesibam. Kopésana un izplatiSana bez rakstiskas atlaujas ir aizliegta.



@ OFERTA FINANCE 31/41

Ko banka skatas sagatavotiba un procesa?

e Dokumentu atrumu un kvalitati: Cik atri Tu spéj nosutit pilnus atSifrejumus un
atbildét uz jautajumiem? Atra un preciza reakcija = profesionala pieeja.

e Vai uzlabojas finansu raditaji procesa laika? Banka analiz€, vai uznémums
2-4 méenesu laika parada progresu, pieméram, uzlabotu naudas plusmu vai
sakartotakus datus.

e Cik nopietni uznemejs pieiet procesam? Ja ir redzams, ka uznémejs plano,
uzlabo un pielagojas, vinam ir augstaka prioritate. Ja uznémejs ir haotisks,
banka vinu automatiski ieliek zemaka prioritate.

e Vai pieteikuma merkis atbilst bankas produktiem? Ja uznemeéja vajadzibas
nav saskanotas ar bankas pakalpojumu specifiku, banka vilcinasies.

Noslepumi par sagatavotibu un prioritatem:

e Bankas nosaka prioritati klientiem, kuri gatavojas laicigi un uzrada
progresu: Labs klients vienmér nonak augstakaja prioritate, savukart,
nesagatavoti uznemeji gaida ilgak vai sanem atteikumus.

e Bankas nepienem lemumus steiga: Lielakajai dalai kredita produktu vértesana
aiznem 1-3 ménesus, tapec pieteikums vakar vajadzeéja tiek uzskatits par
riskantu.

e Banka negrib but ugunsdzeseéjs: Ja redz, ka uzneméjs gaida, lai banka glabtu,
tas rada sajutu, ka uznemejs pats neuznemas atbildibu par savam problemam.

Padomi uznemejam:

e Sac pieteikSanas procesu savlaicigi. Dod sev 3-6 ménesus, lai sagatavotu
finanSu raditajus, dokumentus un prognozes.
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e Uzturi progresu. Ja banka redz, ka Tavi dati uzlabojas no ménesa uz menesi,
tas ir specigs signals par stabilitati.

e Neizturies pret banku ka glabéeju. Banka velas sadarboties ar partneri, nevis
risinat haosu Tava vieta.

e Saskano merki ar bankas produktiem. Ja nepiecieSams, konsultgjies ieprieks,
lai saprastu, kuras bankas un produkti ir atbilstoSi Tavam projektam.
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10. UZNEMEJA ATTIEKSME UN MINDSET

Bankas finanseé cilvekus, nevis tikai ciparus. Lemumus pienem nevis abstrakts
instituts, bet konkréti cilveki ar savam pieredzem, merkiem un intuiciju. Tapéc tas, ka Tu
sevi pasniedz, ir tikpat svarigi ka finansu dati.

Ko banka vélas redzet uznemeja?

e Parliecibu, bez augstpratibas: Bankai nepatiks, ja uznémejs izturesies
augstpratigi - es esmu uznemejs, Jus man esat parada. Tapat nav labi, ja
uznémeéjs baidas, tric un mégina parspiléti pieradit savu vértibu. Pareiza formula
ir vienlidziga partneriba - cienpilna, bet profesionala saruna.
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Precizas atbildes: Bankam patik, ja uznémejs atbild 1si, kodoligi un tieSi uz
uzdoto jautajumu. Parak gari stasti un nevajadzigi fakti biezi rada sajutu, ka
uznemejs slepj butibu vai nav sakartots.

Speéju stastit pareizo informaciju: Noslepums ir tads, ka bankas jau tapat
saprot, kas notiek Tava biznesa. Ja saksi stastit katru detalu (Tpasi tas, ko
neviens neprasa), tas var radit nevajadzigas aizdomas. Ja atbildes ir parak isas
un neko nepasaka - tas ari ir slikti. Tev jaatrod balanss starp parak lielu atklatibu
un nepietiekamu informaciju.

Kompetentu parstavi: Ja uz tikSanos ierodas cilveks, kas nesaprot biznesu,
banka uzreiz saprot, ka tas nav lemuma pienémejs, un kredita iespé€jas kritas.

Noslepumi par komunikaciju ar banku:

Bankam patik pragmatiski uznémeji: Tie, kas runa skaidri, izskaidro butibu
bez liekam detalam, bet parada pilnu parredzamibu, kad jautajumi klust
specifiski.

Vienas personas paradiba: Latvija biezi bankai paradas papiros viens cilveks,
bet reali lemumus pienem cita persona vai saistitas personas. Banka to vienmer
redz un saprot, tapec jaizvelas pareizais cilveks komunikacijai.

Bankas ir gatavas pievert aci: Dazas lietas (pieméram, nelielos trikumu
jautajumos) banka var nepieverst uzmanibu, ja paréjais izskatas sakartots. Tacu
nevajag vinam gazt uz galvas visu informaciju, kas nav butiska.

Mindset = partneriba: Saruna ar banku jauztur vienlidziga lmena komunikacija.

Tu esi uznémejs, vini - finansu partneris. Nav jégas skatities uz banku ka uz
glabeju vai parakumu. Godigums, ciena un skaidriba ir labaka pieeja.
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Padomi uznemejam:

e Pirms tikSanas pardoma, ko Tu teiksi. Sagatavo 1sus un kodoligus
skaidrojumus par biznesu, planiem un riskiem.

e Suti uz banku to cilveku, kas parzina biznesu. Ja pats nevar piedalities,
parliecinies, ka parstavis saprot visus datus un sp€j pienemt lemumus.

e Atbildi uz jautajumiem tieSi un bez liekiem komentariem. NeizplUsti stastos
par vesturi vai problemu detalam, ja to neprasa.

e Uzturi cienu un lidzvertigu toni. Neesi ne upuris, ne boss. Bankas mil
partnerus, kas doma ilgtermina.
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5 BONUS NOSLEPUMI

1. KREDITS NAV GARANTETS

Tas ir mits, ka banka nedrikst atteikt. Ta var atteikt jebkura bridi un biezi vien pat
neskaidrot iemeslus. Bankas ir komerciestadas, un tam ir tiesibas izveléties savus
klientus.

2. TEV PIESKIR PRIORITATI

Jo skaidrak un caurspidigak Tu paradi savu biznesu, jo lielaka iespé€ja, ka banka pelnis
ar Tevi un pieskirs aizdevumu. Bankas pelna uz apgrozijumu, procentiem, papildus
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produktiem - jo labak tu izskaties, jo izdevigaks klients esi. Un tad Tavu pieteikumu
atrak virzit uz kreditkomiteju.

3. KADS TAVS PLANS B?

Bankas verte, vai Tev ir alternativas finans€juma iesp€jas, ja viena banka atsaka. Ja Tu
esi pilniba atkarigs no vienas iestades, tas rada papildus risku.

4. TU MACIES NO KLUDAM?

Ja Tava vesture ir vairaki atteikumi, banka skatisies: Vai Sis uznémums ir kaut ko
mainijis? Ja neesi uzlabojis raditajus vai pieeju, katrs nakamais atteikums samazina
iesp€jas.

5. TU AUDZ?

Banka grib redzet pozitivas izmainas - lielaku apgrozijumu, labaku naudas plusmu,
sakartotaku gramatvedibu. Ja Tu atnac ar tadu pasu vai sliktaku situaciju,
apstiprinajuma iespé€ja kritas.
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KAPEC STRADAT AR BROKERI?

Visi Sie 10 banku kritériji un 5 bonus noslépumi ir ka neredzama eksamena jautajumi,
kas izSkir, vai Tu sanemsi finans€jumu vai atteikumu. Pat pieredzejusiem uznémejiem
vienam pasSam to visu ir gruti izpildit, jo:

e Bankas skatas simtiem nianses - sakot ar LTV un DSCR lidz pat klientu
reputacijai un maksajumu disciplinai

e Tu nekad nezini, ko banka patiesiba redz Tavos datos, jo vini pasi veic iekS€jus
apréekinus, risku modelus un akfivu diskontésanu

e Pat mazs sikums var sabojat Tavu pieteikumu - kavéts nodoklis, haotiski
dokumenti vai nepareiza komunikacija
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Un Seit nakam més, Oferta Finance komanda. Jau 15 gadus palidz uznémeéjiem
sagatavoties Siem neredzamajiem eksameniem un iziet tos ar pirmo reizi.

Mes:

e Sakartojam dokumentus un finansu higiénu ta, lai banka redzetu Tevi ka
uzticamu partneri.

e Salidzinam vairak neka 40+ finanSu iestazu piedavajumus un atrodam labako
finanséjuma variantu.

e Zinam iek$éejo banku virtuvi - kas patiesiba ietekmé lemumu un ka uz to
sagatavoties.

e Palidzam ne tikai sanemt aizdevumu, bet iegut ilgtermina sadarbibu ar
bankam.
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PERSONALIZETA
KONSULTACIJA

Ja vélies pilnu atbalstu un personalizétu pieeju, tad sazinieties ar musu ekspertiem
individualai konsultacijai.

Nelauj, lai 80% paredzamie atteikumi kave Tava biznesa izaugsmi.
Sagatavojies profesionali un piesaisti finanséjumu ar pirmo reizi!

Lai Tev forss bizness!
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JURIDISKA ATRUNA

Sis dokuments ir informativs un izglitojoss materials. Taja paustie viedokli, pieméri un
ieteikumi nav uzskatami par juridisku, nodoklu vai finansSu konsultaciju.

Oferta Finance un ta parstavji neuznemas atbildibu par jebkadiem zaud€jumiem, kas
var rasties, balstoties uz Saja materiala sniegto informaciju.

Pirms pienemat jebkadus finansu vai biznesa lemumus, iesakam konsultéties ar
licencetu finanSu specialistu, gramatvedi vai juristu.
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